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Dati transazionali, score per personalizzare le offerte e per valutare la
solvibilita di SME e consumatori

Alessandro Cirinei

Product & Proposition Director,
Experian



Open Banking, e solo l'inizio

E possibile anticipare I'evoluzione del mondo dei dati con consenso i
esplicito da parte dei clienti garantendo la massimizzazione del valore a o orEssEl iR R

attraverso l'infrastruttura dei dati di base, le analisi e le decisioni.

O Consenso guidato dei dati dei
\ clienti attraverso percorsi sicuri

Open Datae \

Servizi
(EU Open Data
Strategy)

Advanced analytics e Machine
= } Learning per convertire i dati in
l" informazioni utili

Open Finance
(“PSD3”)

Open Bankin g Altri settori oltre a = Implementazione rapida, agile e
PSD2 quello bancario scalabile delle informazioni
Gamma piu ampia di strategie dei clienti
prodotti e servizi finanziari
Paggmenti © Funzionalita modulari, integrate
conti correnti e scalabili comprovate
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ﬁMy:Bank

Serve aiuto?

during the u
purposes o
within 10 d

Benvenuto,
martinapaolicchi@gmail.com
My:Bank ha chiesto e di fornire un
servizio di acce

cio, abbiamo

accedere alle

conto/i banc

Le informazio
consentiranno a
capire come gestisci

Prima di iniziare, ti g
I'informativa su

ACCESS TO ACCOUNT

CRUSCOTTO
DI CONTROLLO

L'Open Banking: i pillars dell'offerta

Accesso regolamentato con una esperienza
semplice,veloce e completamente customizzabile

Categorizzazione ad hoc per consumatori e utenti
business con piu di 96 diverse categorie di spesa/entrata

Accesso ai diversi insights e score custom a seconda
dell’esigenza del cliente

Ottieni piena visibilita ed autonomia per I’analisi delle
richieste dei clienti con una visione personalizzata e chiara



1 = Connessione

L'Open Banking: quattro semplici step

9 Proprietario
&
Ee=— 0

del conto
corrente

Dal sito web inizia la richiesta autonomamente
1

b 50

Dal negozio riceve una email per iniziare il processo
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Proprietario
del conto
corrente

Welcome David

Search for your Banking Provider

S R

P &

BBVA

) Banco Santander S.A (Sanddox)

About Open Banking >

@ Secure
bEMN
@ Fast

BOV Bank of Valletta (Sandbox,

1) Selezione della banca

L'Open Banking: quattro semplici step
Connessione » 2 = Consenso

(e ]
2 Account access &

77

Thank You!
Access for you

Enter the following information to access

2) Consenso 3) SCA banca

1

Collegamento
Banca

4) Area privata

T

P ;

. _experlonm
Gateway

BANK



L'Open Banking: quattro semplici step

1 Connessione) 2 . Consenso ) 3  Creazione ) 4  Innovazione

Verifica digitale
Proprietario

Q
© del conto 2 Account access"
corrente /'

Categorizzazione
wwwl
=N= a : e o B
4
1 — > Jamssed P & e
éil : Actionable
™ aly : Insights
()
.+
©
©
B Cruscotto
1) Selezione della banca 2) Consenso 3) SCA banca 4) Area privata di controllo
1 T
_ sane  Collegamento Ee'x erian.
Conversion rate end2end ===y 73809 Banca P

Gateway



Lorenzo: Come posso essere sicuro che i dati forniti dall’'utente siano veritieri?

Verra effettuata la corretta associazione tra IBAN e Codice
Fiscale/Partita IVA del titolare (persona fisica o persona
giuridica) che dara una confidenza aggiuntiva sui dati forniti
dal cliente, anche in caso di IBAN stranieri.

Il cliente riceve

(@)
5 2% PRO
Y R - B F <

e @ e Arichieenn Experlan,fa una _an_a_1I|‘3| per Vigne trovata la |
richiesta valutare valutare I"attendibilita delle corrispondeza tra la licliente approva la
informazioni condivise persona e I'IlBAN del suo richiesta del cliente con
dall'utente conto nonostante sia un successo

IBAN tedesco

Controllo veridicita dei dati Controllo di IBAN stranieri Piu richieste dei clienti accettate




Open Banking: il vero potere del dati

Categorizzazione ACTIONABLE INSIGHTS

Molteplici approfondimenti analitici per aumentare I'accuratezza
dei punteggi, dei modelli, delle regole e delle strategie di cut-off.

Digital

Verification

SCORE

Uno score di rischio interamente generato grazie ai segnali
Access provenienti dai
dati transazionali che offre un GINI > 68%
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Actionable @
Insights

Open Banking: Quante spese puo sostenere cliente?

Grazie alla categorizzazione ed analisi delle spese sara possibile determinare in
modo piu accurato se la persona che sta richiedendo un finanziamento potra
PRIMA effettivamente sostenere la spesa nel lungo periodo.

1. Valutazione della busta paga AFFORDABILITY INSIGHTS

Fatturato totale Capacita di reddito Spese . Capacita finanziaria

2. Valutazione SIC -

3. Limitata conoscenza del
comportamento di spesa

CON OPEN BANKING

1. Valutazione della busta paga Fatturato totale Capacita di reddito

Redditi (€) Reddito ammissibile (EI) (€)

2. Valutazione SIC

Spese (€) Reddito non ammissibile (ll) (€)

Capacita finanziaria

Reddito disponibile massimo (Dl max.) (€)

3. Categorizzazione

Qualita di vita di base (BQL) (€)

Reddito disponibile minimo (DI min.) (€)

Spese essenziali di base (BEE) (€)

Reddito disponibile corrente (DI corrente) (€)

4. Insights sulla persona Spese impegnate (CE) (€

Altre spese (OE) (€) Residuo netto reale (RNR) (€)
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Mario: Come posso personalizzare 'offerta? GG

1 Meno offerte accetate e
relativi ricavi

Low Risk 48 rate €19,16

________ o ':N\ Anticipo €199

Limitata visibilita del
2 profilo del cliente

Analisi
AppleiPhone 15 e

A partire da
19,16€/mese per 48 mesi*

Acquista telefono

Valutazione parziale
3 della disponibilita del
cliente

Anticipo €199
sssssnsn H hR k
9h IS 48 rate €19,16

Offerta standardizzata
4 per i clienti senza
possibilita di upsell
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Mario: Come posso personalizzare I'offerta?

. Cliente a
"s‘ Anticipo €250 acuie
........ ° ~ . possible offrire una
Low Risk 48 rate €25,99 offerta migliore e
NETFLIX in linea agli interessi
dellutente
Apple iPhone 15
pple one Banking
?;ir:;i:ese per 48 mesi*
; |
® IBAN CHECK Cliente
- dove e
Anticipo €499 .
® AFFORDABILITY CHECK possible accettare
........ High Risk I’offerta con un
48 rate €12,16 o -
@® SVILUPPO MODELLO DI anticipo pit alto e
ACCETTAZIONE & .
CUSTOMIZZAZIONE una rata piu bassa

OFFERTA

LIVE Caso d’uso gia attivo in Spagna




Actionable oA
Insights

Che situazione finanziaria ha questa impresa?

PRIMA

1. Business Information

2. Score di Bilancio

3. No cashflow

CON OPEN BANKING

1. Score transazionale

2. Solvency Index
3. Categorizzazione

4. Cashflow insights

La piattaforma Open Banking di Experian consente I'aggregazione di tutti i
conti relativi a un'azienda prima dell'esecuzione della categorizzazione, al
fine di garantire una visione realmente olistica delle varie tipologie di

flusso di cassa
CASHFLOW INSIGHTS

Dati disattivati @) On

Fatiurato totale Ricavi Costl Flusso di cassa

;J

® Reddti ® Spese ® Operaiva ® Finanziamento @ Investiments Hon specifico nvestimenti Finanziamento Cashfiow ot EBITDA

Ricavi Flusso di cassa

Fatturato totale

Operativo (€) 109,302 Operativo (€)

Operativo (€)

Redditi (€) Finanziamento (€) Investimenti (€)
Finanziamento (€)

Investimenti (€) Finanziamento (€)

Spese (€) Investimenti (€)

Non specifico (€) Flusso di cassa totale (€)

Non specifico (€)

EBITDA (€)




Open Banking on Demand

Open Banking on Demand e un servizio cloud che offre in una piattaforma semplice ed intuitiva tutti |
processi di open banking end-to-end in pochi click.

Oltre i servizi di Open Banking,
sono presenti tutti i servizi
(oo analitici e di insight dei clienti in

o un dashboard completamente
customizzabile

4ccc4283-746c-4eca-9385-52242c8e9d43. (j 27.09.2023 143111

999b48a-9890-4b6F-002a-Jebe4e2eb600 ) 27.09.2023 09:49:16

* Non saranno necessarie
ot e _ complesse integrazioni o estesi

Cronologia dei consensi

Estratto al: 04.06. :
Numero della richiesta dccc4283-746c-4e02-9365-52242c809043 C I C | I d I te St
Consenso awiato T&C accetiate Connessione al conto Dati ricevut Rapporto pronto Rapporto di approf. Messaggio Data Tempo

Datalora

‘Fakeﬁankmh(}hem Keys — DataRetrieve . - 59d57aa4—6h9574995393314&0& f ewm o I n S O I i 7 g i O r n i il Cl ie nte potra
avere accesso alla piattaforma e

R ——————————————gvere pieno controllo sull’utilizzo dei

o o servizi.
,’_| ) [ ( /‘TELC )L,




Open Banking on Demand

My:Bank %
s = |

Crea la richiesta

Lingua nel percorso di consenso® Numera di riferimento

[t ||

Indirizza e-mail* Numera di telefona {zompresa il codice passe)

=
MNome* Cognome*

OTTOTELCOZ4 .




Open Banking on Demand

.,
. - . (1 1]
2experian ﬁMy.Bank

Cerca A

Risultato della ricerca

Richieste frovate: 6; Estratto al- 12.06.2024 16:40:23

Numero di |ichiesta &

o
fde0al§0-fodd-4a20-0dT5-450203d 30300 |r ] 12.08.2024 13:10:58 FrocessingDone martina.paolicchi@® ==

db332021-3728-4008-3892-27 274000400 ,rﬂ] 12.08.2024 13:07:46 ConsentsFending martina.paolicchi@

83128528-0017-4222-20d0-8402bf 197024 {n] 12.08.2024 12:05:26 FrocessingDone salvatore.alastra@ ===

04c24Zed-f320-40f5-abB0-52328c2 20262 ,rﬂ] 12.06.2024 10:00:35 FrocessingDone salvatore.alastra@*=""""

o
£38Tcooe-d728-43d0-0244-5f2008b 12528 |r ] 12.08.2024 08:12:52 FrocessingDone danielarancheya@ """ od sample EN

206e4bBa-8251-408f-8427-co4a4d 528008 Irﬂ] 12.08.2024 D5:52:54 ProcessingDone daniela.rancheva@"

Informazioni sul cliente

Cronologia dei consensi

Dashboard




J
Cruscotto
di controllo

Open Banking on Demand — perche utilizzarlo

Un'unica piattaforma integrata. Nessuna APIl. Nessun codice.

Valutazione alternativa del cliente e il rischio anche con uno
storico di bureau basso o nullo

Accesso ai dati dei clienti di oltre 2500 banche europee e la
nostra licenza AISP integrata

Percorsi di consenso pronti all'uso o configurabili con
possibilita di inviare una richiesta immediata

Visualizzate i dati dei vostri clienti con i cruscotti personalizzati

Da utilizzare per poter testare la soluzione prima del roll out
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